
STELLENANGEBOT

RoTIS Inhaber Jens Pforr Tel.: 08031-30407-0 E-Mail: Bewerbung@ro-
tis.de
Spinnereiinsel 3B, 83059 Kolbermoor Fax: 08031-30407-20 Internet: www.Ro-TIS.de

Die RoTIS Inhaber Jens Pforr ist ein unabhängiger, inhabergeführter  Personaldienstleister (seit 2004 Mitglied im
GVP e.V.) mit besten Kontakten zu Unternehmen in der Region. Unser Schwerpunkt liegt in der Vermittlung und
Überlassung von qualifizierten Fachkräften.

Sie möchten sich bei uns bewerben? Dann senden Sie uns Ihre Bewerbung – vorzugsweise per E-Mail.

Benefits:
- Mehr als GVP / DGB Tarif – leistungsgerechte übertarifliche Zahlungen
- Leistungen nach Equal Pay Grundsätzen in Absprache mit Einsatzkunden möglich (bis zu 30 Tage Freizeit /
  Urlaub pro Jahr, Zusatzleistungen usw.)
- Persönliche Betreuung und Beratung durch ihre RoTIS Ansprechpartner
- Hervorragende Kontakte zu allen namhaften Firmen aus der Region
- Unbefristeter Arbeitsvertrag

WIR SUCHEN SIE ALS
Analyst strategische Beschaffung m/w/d im Landkreis München

AUFGABENSCHWERPUNKTE
- Recherche und Bewertung von Lieferanten, um kosteneffiziente und zuverlässige Beschaffungsentscheidungen
  zu unterstützen
- Vorbereiten und Analysieren von RFPs/RFQs, Unterstützung bei Verhandlungen, um günstige Konditionen zu
  erzielen
- Zusammenarbeit mit internen Teams, um Beschaffungsstrategien mit den Geschäftsanforderungen in Einklang zu
  bringen
- Überwachung der Lieferantenleistung und Unterstützung bei der Verwaltung von Verträgen und der Einhaltung
  von Vorschriften
- Analyse von Ausgabendaten und Markttrends zur Ermittlung von Einsparungs- und Verbesserungsmöglichkeiten

ANFORDERUNGEN
- Ausbildung: Bachelor-Abschluss in Supply Chain Management, Wirtschaft, Finanzen oder einem verwandten
  Bereich (MBA oder CPSM-Zertifizierung von Vorteil)
- Erfahrung: Mindestens 3 Jahre in den Bereichen strategische Beschaffung, Einkauf oder
  Lieferkettenmanagement
- Branchenkenntnisse: Vertrautheit mit z. B. Fertigungs- und technischen Lieferketten
- Verhandlungsgeschick: Fähigkeit, Verträge und Preise auszuhandeln
- Analytische Fähigkeiten: Beherrschung der Ausgabenanalyse, Marktforschung und Kostenmodellierung
- Kommunikation: Ausgezeichnete zwischenmenschliche Fähigkeiten und Fähigkeiten im Umgang mit
  Interessengruppen
- Fließend in Englisch und Deutsch: sowohl schriftlich als auch mündlich, für Verträge, Verhandlungen und interne
  Kommunikation
- Software-Kenntnisse: Erfahrung mit ERP-Systemen und Excel
- Gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift


